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| - Oferta Académica

Materia Carrera Plan ARo Periodo

Derecho Comercidl | Cont.Publico Nac 1/90 2 1c

Il - Equipo Docente

Docente Funcion Cargo Dedicacion
PICCOLO, ADRIANA NOEMI Prof. Responsable P.ADJSEM 20 Hs
DIAZ, CARLOS DESIDERIO Auxiliar de Préactico A.1RA SEM 20 Hs
QUIROGA, SUSANA LEONOR Aucxiliar de Préactico A.1RA SEM 20 Hs

[l - Caracteristicasdel Curso

Credito Horario Semanal

Teorico/Préactico |Tedricas| Practicasde Aula | Pract. delab/ camp/ Resid/ PIP, etc. | Total

96 Hs Hs Hs Hs 6 Hs
Tipificacion | Periodo
C - Teoria con précticas de aula 1 Cuatrimestre
Duracion
Desde Hasta | Cantidad de Semanas | Cantidad de Horas
10/03/2008 27/06/2008 16 96

IV - Fundamentacion

IV) FUNDAMENTACION

Esta asignatura se instaura como asignatura de apoyo siendo una herramienta cuya teméti ca resulta indispensable de
conocer para avanzar en €l aprendizaje de sus correlativas y como profesional actuante en e mundo econémico, en el cual se
encontrara actuando y cuya marco legal (hoy cambiante) lo condiciona, alavez que le abre nuevas posibilidades de
desarrollos. Lo expuesto se traduce en €l conocimiento de normas relativas alas personas que gjercen el comercio, las
empresasy sus diversos contratos, |os bancos e instrumentos juridicos de toda indole.

V - Objetivos

a) OBJETIVOS DEL CURSO:

1)- El desarrollo de esta asignatura tiende a que el profesional encuentre en la normativa vigente el marco de legalidad a
situaciones concretas de su quehacer profesional, afin que se inserte anivel protagdnico en € mundo que le tocara actuar .-

2)- Las caracteristicas de asignatura de apoyo en €l contenido curricular de la carrera debe significar para el responsable de su

dictado un constante replanteo de lafuncién de la asignatura en laformacion del estudiante, 1o que se pretende através dela
inclusién de temas especificos.-
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3)- En €l desarrollo del programa analitico y practico se pretende de los alumnos:

a Lograr e conocimiento de la normativa vigente tal como se sefidla en punto 1

b- Promover la comprensién de laimportancia préactica de la asignatura.

¢ - Promover e pensamiento critico y lafundamentacion de opiniones.-

d - Lograr una actitud participativa en el proceso del aprendizaje.-

e - Estimular el conocimiento y aplicacion de técnicas de aprendizaje.-

f - Cultivar las habilidades para organizar lainformacién requerida por la catedray expresar |as ideas oralmente aprendiendo
adiscriminar lo principal de lo accesorio .-

El programa analitico pretende ser unaguia para el desarrollo de la asignatura,y alavez un instrumento de trabajo para el
estudiante.-

VI - Contenidos

VI - Contenidos
UNIVERSIDAD NACIONAL DE SAN LUIS
DEPARTAMENTO DE CIENCIAS ECONOMICAS-SOCIALES

Cétedra: DERECHO COMERCIAL |
Profesora Responsable : CPN. Lic. ADRIANA N. PICCOLO

PROGRAMA DE DERECHO COMERCIAL |
UNIDAD TEMATICA I.

1- EL COMERCIO : Origen - Evolucién e importancia. Concepto econémico y juridico.

2- DERECHO COMERCIAL : Concepto - Caracteristicas - Antecedentes Argentinos - Cédigo de comercio - Reforma. El
derecho comercial como derecho de empresa - El derecho econdémico - El derecho comercial Supranacional.

3- FUENTES DEL DERECHO COMERCIAL : Laley - Relacion entre las normas civilesy comerciales - Los usosy
costumbres en normas comerciaes mercantil.

LEY DE CONVERTIBILIDAD DEL AUSTRAL Nro. 23.928Y SU REGLAMENTACION .-Normas vigentes - -

- LEY DE EMERGENCIA ECONOMICA Y MODIFICACION DE REGIMEN CAMBIARIO ( vigencia 6/02/02) N* 25561
y N* 25,563 .- Aspectos salientes derogatorios de laley de Convertibilidad.-

4- LA MATERIA MERCANTIL : Contenido del Derecho Mercantil - Su determinacion - Sistema Argentino. El articulo 8
del Cdodigo de Comercio - Andlisis de los distintos supuestos. El acto de comercio accidental del art.6 del Cédigo de
Comercio. Los actos unilateralmente comerciales - Alcance del Art. 7 del Cédigo de Comercio. Los actos de Comercio por
conexion del art. 5 del Cédigo de Comercio.

UNIDAD TEMATICAII.

5- ELEMENTO DE LA RELACION JURIDICA : Personas fisicas e ideales.

6- EL COMERCIANTE INDIVIDUAL : Condiciones requeridas en nuestro derecho : Capacidad - Capacidad de hecho y de
derecho - Incapacidad de menores - Emancipacion, habilitacion de edad - Ejercicio de actos de comercio - Ejercicio en
nombre propio - Diversos supuestos, habitualidad. Adquisicion y pérdida de la capacidad de comerciante - El domicilio
comercial.

7- LAS PERSONAS DE EXISTENCIA IDEAL : Importancia econémicas - Las asociaciones . Las sociedades civiles —
Fundaciones. L as sociedades comerciales — Cooperativas.- Razones econdmicas de | 0s diversos tipos societarios.

UNIDAD TEMATICA 11I.

8- DERECHOS Y OBLIGACIONES COMUNESA LOS COMERCIANTES - PUBLICIDAD EN MATERIA
COMERCIAL : El Registro Publico de comercio - Organizacion. La matricula de los comerciantes - Efectos - Beneficios -
Requisitos - Cancelacién - Registro de |os documentos - Disposiciones generales y especiales - Otros registros.

9- LIBROS DE COMERCIO : Sistemas legales -Libros obligatorios - Formalidades - Consecuencia de lafaltao irregularidad
deloslibros- Exhibicién : Clases, Condiciones, Procedencia, Negativa-
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10- RENDICION DE CUENTAS : Concepto - Requisitos - Oportunidad - Lugar - Extension Presentacion - Aprobacion e
Impugnacion-

11- CONTABILIDAD MERCANTIL : Origeny necesidad - Exigencias legales - Art.33 inc.2 y 43 del Cod. de Comercio -
Régimen de las sociedades comerciales.

UNIDAD TEMATICA V.

12- LA REPRESENTACION EN MATERIA MERCANTIL : Agentes auxiliares del Comercio : Concepto econémico y
juridico - Sistemadel Codigo - Critica- Agentes auxiliares subordinados : Factor : forma de designacion - Extension de los
poderes - Inscripcion del Contrato - Deber de fidelidad - Cesacién - Dependientes de Comercio : forma de representacion
previstaen el Cadigo -

Vigjantes de Comercio : Régimen Legal -

13- AGENTESAUTONOMOS

Corredores : Requisitos para gjercer la profesion - Obligaciones profesionales - Martilleros : Requisitos para el gjercicio
profesional — Obligaciones-

Barragqueros - Despachante de Aduana -

UNIDAD TEMATICA V.

14- LA EMPRESA MERCANTIL : Su naturaleza juridica- Establecimiento - Sede - Sucursal y Filial - La hacienda
comercial - Elementos constitutivos - Andlisis -

15- LASMARCASDE FABRICA : Andlisisdel Sistemadelaley 22.362 - El nombre comercial - Emblema - Sigla—
Ensefia- Derechos protegidos - Tramite para la obtencion de una marca— Requisitos. Oposicion- Interés legitimo -

16- DIBUJOSY MODELOS INDUSTRIALES : Régimen de proteccion legal - PATENTES DE INVENCION - Régimen
Legal - Clases -

UNIDAD TEMATICA VI.

17- OBLIGACION Y CONTRATOS COMERCIALES: Normas del Cédigo Civil aplicables alas obligaciones comerciaes
.Contratos - Concepto - Objeto, contenido y efectos juridicos de los contratos - Libertad contractual y tipicidad.- Labuenafé
contractual -

18- FORMACION DE LOS CONTRATOS : Oferta- Autonomiay obligatoriedad - Formas y modalidades - Aceptacion -
Momento perfectivo del contrato entre ausentes — Teorias.- Forma de |os contratos comerciales - Pluralidad de gjemplares -
19- RESOLUCION DE LOS CONTRATOS : Rescision contractual. Resolucion contractual. Revocacién Contractual . Pacto
Comisorio: Expreso -Tacito, requisitos, procedencia, efectos.-

Onerosidad Sobreviniente . Teoriade lalmprevision —

Solidaridad - Mora— Distintos supuestos.-

Prueba de las obligaciones y de los contratos comerciales - | nterpretacion —

Situaciones contractuales que plantea la vida moderna -Contratos de adhesion — Limitaciones impuestas por lalegislacion
tuitiva de los derechos del Consumidor .-

UNIDAD TEMATICA VII.

20- LA COMPRAVENTA MERCANTIL : Concepto - Comercialidad - Elementos - Ofertaindeterminada - Venta sujetaa
prueba -

El precio, determinacion - Precio convenido y afijar - Precio convenido , corriente, precio vil -Sefias o arras - Derecho y
Obligaciones de las partes - tradicién -

venta con clausulas especiales - CIF - FOB , etc.

21- LA TRANSFERENCIA DE ESTABLECIMIENTOS COMERCIALES: Laley 11.867 - Razon y finalidad legal -
Elementos - Modos de transferencia - Operaciones comprendidas - Derechos y obligaciones del comprador y vendedor -
Situacion de los acreedores - Tramite -

22- CONTRATO DE MANDATO COMERCIAL : Concepto - Extension y efectos - Retribucion - Derechos y obligaciones
de las partes - Modos de extension -

CONTRATO DE COMISION : Concepto - Su diferencia con el mandato - Aceptacion - Derecho y obligacion de las partes -
Retribucién -

UNIDAD TEMATICA VIII.
23-CONTRATO DE MUTUO COMERCIAL : Concepto - Intereses compensatorios y moratorios -Otros - Sancion por litigar
sin razon valedera - Anatocismo — -
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Comodato : Aplicacion en el comercio -

CONTRATO DE DEPOSITO COMERCIAL : Concepto - Derechos y obligaciones de las partes - Certificado de deposito -
Warrants : Concepto -

CONTRATO DE CUENTA CORRIENTE MERCANTIL : Concepto - Partes - Formasy pruebas - Remesas - Compensacion
- Intereses - determinacion del saldo -

24- FIANZA COMERCIAL : Concepto - Diferencia con lafianza civil - Obligaciones del fiador - Derechos de liberacion del
fiador -

PRENDA COMERCIAL : Concepto - Bienes - Formay prueba -Efectos -

PRENDA CON REGISTRO : Concepto - Razdn econdémica - Obligaciones garantizables - Quienes pueden ser acreedores
-Prendafija - Prendaflotante - prenda de la hacienda comercial - Forma de constitucion - Obligaciones del deudor - Derechos
del acreedor - Registro prendario - Prenda regjustable -

UNIDAD TEMATICA IX.

25- CONTRATO DE TRANSPORTE : Concepto - Elementos - Cartas de porte - Derecho y obligaciones de las partes -
Responsabilidad del transportador -Transporte de pasajeros -

26- CONTRATOS DE EMPRESAS: Caracteres generales - Los contratos innominados .

Franchising : Concepto - Naturaleza juridica - Obligaciones de las partes --

Concesion - Concepto : Derechos'y obligaciones de las partes - Suministro - El contrato estimatorio -Agencia: Concepto -
Derechosy obligaciones de las partes - Contrato de licencia - Contratos publicitarios - Otros-

UNIDAD TEMATICA X.

27- CONTRATO DE SEGURO : Origeny evolucion historica - El contrato de seguro - Elementos reales: Interés asegurable
- Riesgo - Prima - Forma de celebracidn - Reticencia - Plazo - Pdliza - Pluralidad de seguros - Coaseguro - Infraseguro -
Elementos personales : Obligacionesy cargas del asegurado - Obligacionesy cargas del asegurador - Reaseguro —a empresa
de seguros - Laley 20.091 —

Superintendencia de Seguros de la Nacién.

28- SEGURO DE DANOS PATRIMONIALES : Disposiciones generales - Seguro de incendio - Seguro de agricultura -
Granizo - Helada - Seguro de animales - Seguro de responsabilidad civil --Seguro de transporte - El seguro de caucion -
SEGURO DE PERSONAS : Seguro de vida - Alcance - Préstamo - Seguro de accidentes personales - Seguro colectivo —

UNIDAD TEMATICA XI.

29- LEY DE DEFENSA DEL CONSUMIDOR N. 24.240 - Andlisisy aplicabilidad Objetivos — Autoridad de Aplicacion en
el Ambito Nacional y Provincial. Aspectos salientes. LEY DE DEFENSA DE LA COMPETENCIA: Nociones generales.
Autoridad de Aplicacion.-

30- MERCOSUR : Tratado . Objetivos. Paises miembros . Contexto .

UNIDAD TEMATICA XIlI.

31- DERECHO BANCARIO : Concepto - Caracteres - Autonomia - Autoridad de aplicacion y control - Secreto bancario -
Garantia de |os depdsitos —

OPERACION BANCARIA 'Y CONTRATO BANCARIO - Clasificaciéon —

CONTRATO DE DEPOSITO BANCARIO - Clases - Contratos y operaciones de mediacién - Transferencia bancaria - Giros,
compensacion bancaria o clearing -

CUENTAS CORRIENTES BANCARIAS - Concepto - Naturaleza juridica - Modalidades -

32- DESCUENTO : Concepto - Naturaleza juridica - Mutuo de dinero—

CREDITO DOCUMENTARIA : Concepto - Modalidades - La cartade crédito - El trust receipt - Laletrade cambio -
Cobranza documentaria—

LEASING : Concepto - Naturaleza juridica - Obligaciones de |as partes —

FACTORING : Concepto : Naturaleza juridica - Obligaciones de las partes -

UNDERWRITTING : Concepto - Naturaleza juridica - Obligaciones de las partes -FIDEICOMISO : Concepto - Utilidad -
Mercado de aceptaciones -L as tarjetas de crédito - Utilidad en el trafico mercantil - Obligaciones de los que intervienen en €
negocio —

UNIDAD TEMATICA XIlI.
33- TITULOS VALORES : Conceptos - Importancia econémica- Caracteres juridicos Clasificacion de los titulos —Titulos
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gjecutivos.

34- DOCUMENTOS CAMBIARIOS : Letrade Cambio - Pagaré - Cheques - Conceptos y definiciones - Caracteres juridicos
Letrade Cambio y pagaré - Requisitos formales - Clausulas de mencién facultativa - Aceptacion de laletra de cambio -
Derechosy obligaciones de los que intervienen en lacirculacién - Endoso - Concepto formas de endoso - Protesto - Formasy
efectos - Aval - Acciones cambiarias - Clases—

Lafacturacomercial - Naturalezajuridica - Factura conformada -

UNIDAD TEMATICA XIV.

35- CHEQUES:: Concepto - Tipo : Comin y de pago diferido - Definicion - Analogiay diferencias con los otros documentos
cambiarios - Caracteres juridicos - Requisitos formales. Modalidades de giro -Endoso - Relaciones entre librador, tenedor,
endosante y girado - Formas de emision y circulacion del cheque - Presentacion y pago . Recursos por falta de pago -
Cheques sin provision de fondos -Efectos penales —

Emision de cheques : Cheques Cancelatorios.- Cheques cruzados,-Cheques certificados.- Cheques del viajero —Cheque
imputados - Normas vigentes.-

36- BOLSA DE COMERCIO Y MERCADO DE VALORES : Importancia - Sistemas - Objeto de cada instituciones - Oferta
publica - Operadores bursétiles - Comisién Nacional de Valores - Agentes de bolsa - Régimen legal - Fondos comunes de
inversiones --

VI1I - Plan de Trabajos Practicos

V1) PLAN DE TRABAJOS PRACTICOS

Tratando de afianzar larelacion de los conocimientos tedricos y practicosy utilizando el bagaje de conocimienos traidos del
derecho base y los incorporados en el desarrollo del curso el plan de trabajos practicos consistiraen :

La confeccion de cuadros sindpticos, cuadros comparativos, lecturas de articulos y su andlisis critico como también lectura de
textos doctrinarios tratando de incentivar que el alumno tomo su postura fundada frente a las diversas teorias. Andlisis de
casos concretos en algunas teméticas -

Busqueda de g empl os extraidos del mundo dinamico y econdémico que les toca vivir. confeccion de solicitudes de
autorizaciones, notas diversas, etc. ante distintos organismos como por gjemplo R. Plblico de Comercio, Reg. de Marcas, etc.
En lamedida de las posibilidades visita a organismos como RPC

Confeccién de documentos comerciales, titulos valores, etc. como lo son: pagaré, cheque, letra de cambio, etc.

VIl - Regimen de Aprobacion

VI1) REGIMEN DE APROBACION : REGULARIDAD

Para acceder a ser alumno regular los alumnos deberan:

- Apraobar los parciales correspondientes con sus respectivos recuperatorios acorde a la reglamentacion vigente ---

El profesor determinara en cada afio si serén uno o dos.

- Asistir a 70 % de las clases tedricasy practicas.

- Ademas se debera presentar un trabajo cuyas consignas propondra la profesora durante el cursado, €l mismo podra ser un
trabajo monogréfico , o bien investigativo .

Cumpliendo los requisitos citados €l alumno podrarendir el exdmen final que podré ser escrito u oral sobre el programa
analitico .

Régimen de Alumnos Libres

Los alumnos libres rendirén acorde a mismo programa que los alumnos regulares en formaintegra . El examen podra ser
oral, debiendo previamente rendir en forma escrita.

Ademas debera presentar previamente como lo hicieron los alumnos que adquirieron regularidad durante e afio lectivo : un
trabajo monografico o investigativo con tematica de unidades asignadas por €l docente responsable de la catedra.-

I X - Bibliografia Basica

[1] -ROMERO, Juan Ignacio Curso de Derecho Comercial.
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[2] -ROMERO, Juan Ignacio Manual de Derecho Comercia

[3] -ETCHEVERRY, Radl Anibal Elementos de Derecho Comercial

[4] -FONTANARROSA, Parte Genera

[5] -CODIGO DE COMERCIO

[6] -ROQUE VITOLO, Daniel Ley de convertibilidad 23.928 y sus  efectos sobre las relaciones juridicas Editorial AD.HOC
SRL.

[7] -HALPERIN Isaac,BUTTY Enrique M ,

[8] -Curso de Derecho Comercia ,Volimen | Parte General Sociedades en General  4ta edicion actualizada y ampliada .
Ed. Depama

[9] -ETCHEVERRY ,Rall Anibal - Derecho Comercia y Econdmico

[10] " Obligacionesy Contratos Comerciales'-Parte General

[11] Editorial Astrea- 2dareimpresion -febrero 2005

[12] -ETCHEVERRY ,Rall Anibal - Derecho Comercia y Econémico

[13] " Contratos Parte Especia" -Editorial Astrea -2dareimpresion febrero 2005
[14] Se detalla por unidad

[15] Unidad |

[16] Bibliografia general

[17] -ROMERO, Juan Ignacio Curso de Derecho Comercial

[18] -ROMERO, Juan Ignacio Manual de Derecho Comercial

[19] -ETCHEVERRY, Radl Aniba Elementos de Derecho Comercial

[20] -FONTANARROSA, Parte General

[21] -CODIGO DE COMERCIO

[22] -ROQUE VITOLO, Daniel Ley de convertibilidad 23.928y sus  efectos sobre las relaciones juridicas Editorial
AD.HOC SR.L.

[23] Unidad 11

[24] idem |

[25] Unidad 111

[26] idem |

[27] Unidad IV

[28] idem |

[29] Unidad V

[30] idem alas Anteriores

[31] Unidad VI

[32] Labibliografia bésica o general .-

[33] -ETCHEVERRY ,Rall Anibal - Derecho Comercial y Econémico

[34] "Obligacionesy Contratos Comerciaes'-Parte General

[35] -Editorial Astrea- 2da reimpresion -febrero 2005

[36] -SEARA Transferencia de Fondo de Comercio Abeledo Perrot Bs. As. 1965-B.E.C.A.-
[37] Unidad VIII

[38] Bibliografia general .-

[39] -CAMARA, Hector Prenda con Registro o Hipoteca mobiliaria Ediar Bs.As. 1974.-
[40] Unidad I1X

[41] Labibliografia general

[42] -GASTALDI,José M. El contrato de Concesion Privada Astrea-BS.AS.1974-
[43] -ETCHEVERRY ,Radl Anibal - Derecho Comercial y Econémico

[44] "Contratos Parte Especia" -Editorial Astrea,2dareimpresion

[45] ,febrero 2005

[46] Unidad X

[47] -HAIPERIN, Isaac Lecciones de Seguros Depalma

[48] Bs. As. 1971 Biblioteca Fac. Cs.Es. -B.Exc.C.A. -

[49] -MIGLIARDI, F. M. Seguros, Comentarios alaley 17.418

[50] ASTREA Bs. As. 1973 -

[51] -SOLER ALEU, Amadeo El Nuevo Contrato de Seguro -ASTREA Bs.As.1978-
[52] Unidad XI

[53] -Lagenera Especialmente ROMERO,J.I. Op.Cit.-
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[54] Paralasunidadesde V, VI, VII, VIII, I1X, X, XII,

[55] -Fernandez Madrid Juan Carlosy Horacio y Coubet Amanda B .-
[56] -Manual Practico de Contratacién General Tomo | y |1

[57] Unidad XII

[58] Bibliografia general

[59] -VILLEGAS, Carlos C. Régimen de Bancos Depalma Bs.As.1978
[60] -GARRIGUES, Joaguin Contratos Bancarios Madrid 1975.-

[61] -BONFANTI,Mario Contratos Brios Editorial Abeledo Perrot 1993-

X - Bibliografia Complementaria

| [1] El resto de la bibliografia indicada en cada una de las unidades no indicada ut-supra se considera complementaria

X1 - Resumen de Objetivos

Complemento de Divulgacion
a) OBJETIVOS DEL CURSO:

1)- El desarrollo de esta asignatura tiende a que el profesional encuentre en la normativa vigente el marco de legalidad a
situaciones concretas de su quehacer profesional, afin que seinserte anivel protagdnico en e mundo que le tocara actuar.-

2)- Las caracteristicas de asignatura de apoyo en € contenido curricular de la carrera debe significar para el responsable de su
dictado un constante replanteo de la funcién de la asignatura en laformacion del estudiante, lo que se pretende através de la
inclusién de temas especificos.-

3)- En el desarrollo del programa analitico y practico se pretende de los alumnos:

a Lograr e conocimiento de la normativa vigente tal como se sefiala en punto 1

b- Promover la comprension de laimportancia practica de la asignatura.

¢ - Promover el pensamiento critico y la fundamentacion de opiniones.-

d - Lograr una actitud participativaen el proceso del aprendizgje.-

e - Estimular el conocimiento y aplicacion de técnicas de aprendizgje.-

f - Cultivar las habilidades para organizar lainformacién requerida por la cétedray expresar las ideas oralmente aprendiendo
adiscriminar lo principal de lo accesorio .-

El programa analitico pretende ser unaguia para el desarrollo de laasignatura,y alavez un instrumento de trabajo para el
estudiante.-

X1l - Resumen del Programa

) CONTENIDO
PROGRAMA DE DERECHO COMERCIAL |

UNIDAD TEMATICA I.

1- EL COMERCIO :- Evolucion e importancia. Concepto econémico y juridico.

2- DERECHO COMERCIAL : Concepto - Caracteristicas - Antecedentes Argentinos -

3- FUENTES DEL DERECHO COMERCIAL : .

4- LA MATERIA MERCANTIL : Contenido del Derecho Mercantil - Sistema Argentino.

UNIDAD TEMATICA I

5- ELEMENTO DE LA RELACION JURIDICA : Personasfisicas e ideales.

6- EL COMERCIANTE INDIVIDUAL : Requisitos legales . Domicilio comercial.
7- LAS PERSONAS DE EXISTENCIA IDEAL : Importancia econémica- .
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UNIDAD TEMATICA III.

8- DERECHOSY OBLIGACIONES COMUNES A LOS COMERCIANTES - PUBLICIDAD EN MATERIA
COMERCIAL :

9- LIBROS DE COMERCIO : -

10- RENDICION DE CUENTAS:

11- CONTABILIDAD MERCANTIL :

UNIDAD TEMATICA IV.

12- LA REPRESENTACION EN MATERIA MERCANTIL : Agentes auxiliares del Comercio : Concepto econémico y
juridico - Sistemadel Codigo - : -

13- AGENTESAUTONOMOS -

UNIDAD TEMATICA V.

14- LA EMPRESA MERCANTIL : Naturalezajuridica- Establecimiento - Sede - Sucursal y Filial -La hacienda comercial -
15- LASMARCASDE FABRICA : Ley 22.362 - -

16- DIBUJOS Y MODELOS INDUSTRIALES : PATENTES DE INVENCION -

UNIDAD TEMATICA VI.

17- OBLIGACION Y CONTRATOS COMERCIALES :-

18- FORMACION DE LOS CONTRATOS: -

19- RESOLUCION DE LOS CONTRATOS: -

20- LEY DE CONVERTIBILIDAD Y DEXINDEXACION -LEY DE EMERGENCIA ECONOMICA-

UNIDAD TEMATICA VII.

21- LA COMPRAVENTA MERCANTIL : .

22-LA TRANSFERENCIA DE ESTABLECIMIENTOS COMERCIALES :Ley 11.867 --

23- CONTRATO DE MANDATO COMERCIAL :CONTRATO DE COMISION : -

UNIDAD TEMATICA VIII.

24-CONTRATO DE MUTUO COMERCIAL : CONTRATO DE DEPOSITO COMERCIAL - CONTRATO DE CUENTA
CORRIENTE MERCANTIL : -

25- FIANZA COMERCIAL : -PRENDA COMERCIAL Y CON REGISTRO : -

UNIDAD TEMATICA IX.

26- CONTRATO DE TRANSPORTE : -
27- CONTRATOS DE EMPRESAS:

UNIDAD TEMATICA X.

28- CONTRATO DE SEGURO : -
29- SEGURO DE DANOS PATRIMONIALES : SEGURO DE PERSONAS : -

UNIDAD TEMATICA XI.

30- LEY DE DEFENSA DEL CONSUMIDOR N. 24.240 Y DEFENSA DE LA COMPETENCIA -
31- MERCOSUR : Tratado .
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UNIDAD TEMATICA XII.

32- DERECHO BANCARIO : - OPERACION Y CONTRATO BANCARIO -CONTRATO DE DEPOSITO -CUENTAS
CORRIENTES BANCARIAS -

33- DESCUENTO : -CREDITO DOCUMENTARIO - Lacartade crédito - El trust receipt. LEASING- FACTORING
-FRANCHAISING : UNDERWEITTING :-FIDEICOMISO

UNIDAD TEMATICA XIII.

34- TITULOS VALORES : Conceptos - Importancia econdmica- Caracteres juridicos - Clasificaciéon -
35- DOCUMENTOS CAMBIARIOS :

36- LA FACTURA COMERCIAL - Naturalezajuridica-

UNIDAD TEMATICA XIV.

37- CHEQUES: -
38- BOLSA DE COMERCIO Y MERCADO DE VALORES:

X1l - Imprevistos
|
ELEVACIONy APROBACION DE ESTE PROGRAMA
Profesor Responsable
Firma:
Aclaracion:
Fecha:
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